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Modelando negoclios
e desenvolvendo clientes

atraves do Design




TR A "

Bons resultados na utilizacao de

metodos de Inovacao
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INOVACAO



SERA QUE

0 modelo de negdcio esta preparado para
Novos produtos e/ou servi¢cos?
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Proposta de valor
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Processo de desenvolvimento do cliente

Customer
Validation

Product- |
Market Fit
Business |
Model
Sales & Marketing
Roadmap
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Problem- ;
Solution Fit
Proposed '
MVP
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Company
Building

Scale
Organization
Scale Operations

Customer
Creation

Scale Execution



Quem sao 0S
clientes?



Validar:
Product-market
fit

Quem sao 0S
clientes?



Quem sao 0S Validar:
clientes? Product-market Estruturar
fit acoes
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Inovacdo em modelo

Potencial de de negécio

inovacao

Inovacdo em processo

Inovacdo em produto

Tempo

Fonte: Business Model Navigator



Nao basta inovar apenas em produtos e servicos.
Precisamos comecar a inovar nos nossos modelos de negdcios.
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